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MIT GESCHARFTEM BLICK IN DIE NACHSTE RUNDE

Hier schneiden Sie bestimmt gut ab: Denn als einzige Fachmesse
mit vollstandiger Konzentration auf die gesamte Prozesskette
innovativen Schneidens bietet Ihnen die CUTTING WORLD die
optimale Plattform, um ihre individuellen Produkte und
Losungen einem hochqualitativen Fachpublikum zu prasentieren.
Profitieren Sie durch den parallel stattfindenden Deutschen

Geschaftspartnern

FACTS & FIGURES

Einzige
Fachmesse,

die sich auf die Themen

Schneiden/
Trennen

fokussiert

Starkes
Einzugsgebiet
Ruhrgebiet:

Standort vieler
Schneidanlagen und
Branchen-
unternehmen

nationale &
internationale
Aussteller

l‘Die CUTTING WORLD war fiir uns ein voller Erfolg! Die Messe war gepragt durch ein
sehr versiertes Fachpublikum. Intensive Gesprache in angenehmer Atmosphare
fiihren, Losungen fiir komplexe Herausforderungen finden — genau das war auf der
CUTTING WORLD méglich. Die Erwartungen, die wir an die Messeteilnahme ge-
kniipft hatten, sind im Riickblick sogar iibertroffen worden. Fiir unser Unterneh-
men haben sich neue Perspektiven ergeben und wir konnten durch den intensiven
Austausch vor Ort neue Kunden von unseren Produkten tliberzeugen. Wir freuen
uns daher, auch in 2025 wieder dabei zu sein.

Michael Roser,
Verkaufsleiter Boschert GmbH & Co. KG

A bie CUTTING WORLD bietet einen exzellenten Rahmen, um mit Kunden in einen intensi-
ven Austausch zu treten und auf individuelle Bediirfnisse zugeschnittene Losungen zur
erarbeiten. Auch aus dem Deutschen Schneidkongress konnten wir viele wertvolle Er-
kenntnisse mitnehmen. Die Prasentation der ProtoMAX Wasserstrahlschneidanlage auf
der CUTTING WORLD hat unserer unserem Unternehmen neue Impulse gegeben und Tii-
ren zu neuen Kunden geoffnet, daher sind wir auch in 2025 wieder dabei! 11

Sven Anders,
Maximator JET GmbH

hochkaratige Besucher

Schneidkongress PLUS sowie den Deutschen Brennschneidtag
von einem einzigartigen Zusammenspiel aus Theorie und Praxis
— flihren Sie intensive Gesprache mit bestehenden wie neuen

und erweitern Sie ihr Netzwerk in ange-

nehmer Atmosphare.

Raum fuir

Networking

und

LIVE Demos

Zusammen-
spiel mit dem

Deutschen
Schneid-
kongress®
PLUS

A huf der CUTTING WORLD konnten
wir einige interessante Leads fiir unse-
re KI-Losung gewinnen. Insbesondere
die Kombination mit dem Kongressvor-
trag hat uns hohe Sichtbarkeit beim
fachkundigen Messepublikum ge-
bracht. 44

Patrick Imke

CEO Your Easy Al GmbH

www.cuttingworld.de



DIE ANGEBOTS-
SCHWERPUNKTE

Mehr als Durchschnitt

BESUCHERZIELGRUPPEN

Treffen Sie auf Geschaftsfuhrer, Entscheidungstrager,
Betriebsleiter, Einkaufer u.a. aus den Bereichen:

» Stahl-und * Liftungs-und * innovative autogene Brennschneidanlagen
Anlagenbau Klimaindustrie » Plasmaschneidanlagen

* Automotive/ * Wehr-und + Laserschneidsysteme
Automobilzulieferer Ristungstechnik * Wasserstrahlschneidanlagen

* Metallbaubetriebe, * Lohnzuschnitt e Scheren

+ Sageanlagen

+ vor- und nachgelagerte Arbeitsprozesse
(Steuerungssoftware, Filtersysteme, Richten,
Entgraten und Abkanten der geschnittenen
Materialien, Lagerung und Logistik)

Schlossereien * Werften

* Stahlhandel/ * Baumaschinen
Service-Center » Apparatebau

* Behalter-und * Maschinenbau
Kesselbau » Energiewirtschaft

AUSZUG BEREITS ANGE- STANDMIETPREISE*

MELDETER AUSSTELLER

Preis pro m?

(Stand: September 2023)

Reihenstand 255,00€
« Air Liquide Deutschland = Maximator JET
» Beosys * Mecanumeric Eckstand 262,00€
» Boschert * ProCom Automation
* Ficep + Tecoi Deutschland Kopfstand 269,00€
* IHT Automation
 Lasertechnik Geinitz Blockstand 276,00€

zzgl. sonstiger Gebiihren

*Bei einer Anmeldung bis zum 31.05.2024 gewahren wir
Ihnen 10% auf den reguldren Standmietpreis.

DAVON PROFITIEREN SIE ALS AUSSTELLER

Fest terminiert bei einer wachsenden Zahl von Fachleuten:

Der Deutsche Schneidkongress® PLUS

Wissenschaftlich fundierte, neutrale Fachvortrage zu Innovationen
und Trenntechnologien.

A ®
Der Deutsche Brennschneidtag
Im Rahmen eines Sponsoring-Pakets bekommen Sie selbst die Maglichkeit,
Best-Solution Vortrage zu halten.

Beide Kongresse sind fur Messebesucher im Messeticketpreis enthalten.

IHRE ANSPRECHPARTNER

Julia Jacob
Projektleiterin
Tel. +49-(0)201-7244-524
Fax +49-(0)201-7244-513
julia.jacob@ messe-essen.de

Robin Tim Eisgruber
Referent Marketing

Tel. +49-(0)201-7244-524
Fax +49-(0)201-7244-513

robin-tim.eisgruber@ messe-

essen.de

Timmo Hansch

Referent Vertrieb

Tel. +49-(0)201-7244-628
Fax +49-(0)201-7244-513
timmo.hansch@ messe-
essen.de




